Cuadro 1

Indicadores para la construcción de tipologías de explotaciones

	· Origen y funciones de la fuerza de trabajo (familiar versus contratada)

· Inserción en la economía de mercado

· Origen del patrimonio y circuito de transmisión/cesión

· Objetivos y finalidades de la explotación

· Actividades y fuentes de ingreso del grupo familiar

· Estructura de la explotación arrocera y organización formada por posibles establecimientos múltiples


FONTE: Elaboração do autor


Cuadro 2

tipos de explotaciones arroceras en Río Grande del Sur

	Indicadores
	TIPOS

	
	Familiar
	Empresarial familiar
	Empresarial patrimonial
	Inversor

	Objetivos generales en la explotación


	Reproducción familiar, reducción de riesgos, absorción de las incertidumbres por la familia, relativas al flujo de capital y a la necesidad de trabajo (mediante el autoconsumo y el trabajo familiar), generación de ganancias que permiten a la familia de satisfacer sus necesidades básicas (adaptables). 
	Reproducción familiar, crecimiento moderado, adquisición de material mecánico para aliviar el trabajo físico. La producción de arroz es practicada para generar ganancias, para aportar a la familia los ingresos necesarios para satisfacer sus necesidades. 


	Generación de ganancia y de renta, perpetuación e incremento de un patrimonio que se trasmite al interior de la familia, dominancia por la escala.
	Generación de ganancias, acumulación financiera que puede apoyarse en la toma de riesgos, flexibilidad. 



	Función del jefe de la explotación y de su familia


	Hace todo él mismo o con la ayuda de miembros de la familia.

Única explotación donde las esposas ayudan en el trabajo agrícola. 
	Participa en el trabajo del campo pero se ocupa más de la gestión y comercialización.

Puede trabajar en colaboración con otro miembro de la familia (padre, hermano, hijo,…)
	Supervisa el trabajo en el campo. Generalmente se 

ocupa de la parte financiera y comercial.

La explotación involucra el grupo familiar del jefe de explotación: pareja, hermanos o hijos, a veces primos. Puede involucrar hasta cuatro o cinco núcleos familiares.
	Invierte, aporta capitales, a veces supervisa el trabajo, interviene en la parte comercial y en la gestión estratégica.

No hay intervención familiar. 



	Número de empleados
	Temporarios, a veces de 1 a 4 permanentes.
	1 a 10 permanentes, temporarios 
	Muchos, permanentes y temporarios
	Temporarios, a veces algunos permanentes.

	Actividades del núcleo familiar y fuente de ingresos
	Agropecuarias, a veces asalariados. Este último caso es generalmente la cónyuge la que trabaja afuera.


	Agropecuarias, comerciales, empresariales, profesiones liberales. El jefe de la explotación o su cónyuge pueden tener varias actividades. Rentas de la propiedad.
	Agropecuarias, comerciales, empresariales, profesiones liberales. El jefe de la explotación raramente realiza otra actividad. Rentas.
	Agropecuarias, comerciales, empresariales, profesiones liberales. El jefe de la explotación generalmente realiza otra actividad. Rentas.

	Patrimonio agrícola*
	Débil a medio. Si es propietario de la tierra, la mayoría de las veces es heredada de la familia.


	Medio a importante. Si es propietario de la tierra, la mayoría de las veces es heredada de la familia.


	Importante. Siempre es propietario de la tierra, de las máquinas y de la infraestructura, en parte heredadas de la familia. 


	Débil a importante (puede ser totalmente arrendatario por razones de flexibilidad). Raramente de origen familiar.

	Estructura de la explotación y organización 


	Un establecimiento
	Un establecimiento, raramente más.
	Generalmente varios establecimientos. Los miembros de la familia comparten la gestión de cada uno de ellos, organizados alrededor de una “casa madre”.
	Uno o varios establecimientos

	Superficie de la explotación (arroceras + otras) 
	De 1 a 300 ha
	De 50 a 1000 ha
	De 400 a 10 000 ha
	De 50 a 1500 ha


Fuente : Anexos          









* Los calificativos “débil”, “medio” e “importante” designan el valor relativo del patrimonio entre los diferentes establecimientos de la muestra. “Débil” corresponde a aquellos que tienen menos e “importante” a aquellos que tienen más.


Cuadro 3

Distribución de los tipos encontrados

	Municipio encuestado
	TIPOS

	
	Familiar
	Empresarial familiar
	Empresarial patrimonial
	Inversor
	TOTAL

	Agudo
	8
	1
	1
	0
	10

	Uruguaiana
	2
	3
	2
	2
	9

	Pelotas
	2
	1
	2
	1
	7

	Cachoeira do Sul
	2
	7
	0
	1
	10

	TOTAL
	14
	12
	5
	5
	36


FONTE: Elaboração do autor.

