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Geracao e apropriacao do valor adicionado
na industria brasileira: um estudo da
dinémica distributiva no periodo 1990-96

José Celso Cardoso Jr.*

ste trabalho investiga a dindmica de producéo e de reparticdo do valor

adicionado na industria brasileira entre 1990 e 1996. Valendo-se de in-

formacgobes extraidas do novo sistema de contas nacionais do IBGE, o
texto estabelece um corte analitico setorial para referenciar o estudo, pois acre-
dita-se que o perfil de distribuicdo do valor adicionado entre “rendimentos do
capital” e “rendimentos do trabalho” guarda estreita relagio com as especificidades
de cada setor de atividade, derivadas das profundas transformagoes que tém
marcado a trajetoria de reestruturagao industrial nos ultimos 10 anos.’

O fenbmeno da geragéo do valor adicionado é estudado com base na evo-
lugdo da produtividade setorial média do trabalho, calculada aqui como a rela-
¢éo entre o valor adicionado setorial e o respectivo pessoal ocupado na produ-
¢ao (item 1). A produtividade do trabalho é entendida, fundamentalmente, como
resultado de uma relagéo social para a qual concorrem os diversos agentes
econémicos, em torno dos processos de produgéo e apropriagao de determina-
to excedente econdmico (Marx, 1988).
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Por meio de procedimentos metodolégicos especificos, tem sido possivel ao IBGE atualizar
as matrizes insumo-produto sem recorrer a novas pesquisas em nivel censitario, como a de
1985, data do Ultimo censo sécio-econdmico disponivel no Pais. A atualizagéo para o ano de
1990 toma por base justamente o censo de 1985 e, a partir dai, incorpora informagtes
setoriais de diversas fontes, tornando possivel ajustar, anualmente, a matriz original de
coeficientes técnicos para dar conta das transformagdes recentes sobre a estrutura pro-
dutiva da economia. Cabe ressaltar, no entanto, que esse procedimento esta limitado por
uma hipétese restritiva adotada pelo IBGE, de “constancia das estruturas do ano-base,
principalmente as de consumo intermediario” (Sistema..., 1997, p.28). Com isso, nem todas
as mudangas ocorridas no sistema produtivo, incluindo-se ai algumas de grande significa-
¢éo econbmica, puderam ser completamente captadas por essa metodologia de projegéo.
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O fendbmeno da apropriacao do valor adicionado € investigado com
base na evolugao dos mark ups setoriais meédios, calculados aqui como
a relagdo entre o valor da producgao setorial e os respectivos custos
diretos, isto é, consumo intermediario mais remuneracdes (item 2). O
conceito de mark up € entendido, fundamentalmente, como resultado
do processo de reparticao da renda gerada na economia entre rendimen-
tos do capital e rendimentos do trabalho. Nesse processo, os rendimen-
tos do capital derivam, exogenamente, das estratégias de formacéo de
precos implementadas pelas empresas capitalistas dentro de cada setor
de atividade, enquanto os rendimentos do trabalho s&o vistos como um
resultado derivado da luta distributiva, que se inclina em favor do capital
(Kalecki, 1976). '

Em conclusao as analises anteriores, o texto apresenta, para o
periodo 1990-96, a evolucgéo da relagéo entre “rendimentos do capital/
/rendimentos do trabalho”, com o intuito de sintetizar a dinamica
distributiva (funcional-setorial) existente na industria brasileira (item 3).
A hipoétese derivada do trabalho sugere que as baixas taxas de cresci-
mento econdmico obtidas pela economia brasileira na primeira metade
da década de 90 poderiam ser atribuidas, dentre outras, ao peso
declinante das remunerag¢fes na composic¢ao do valor adicionado, em
um contexto onde também foi reduzido o peso dos gastos produtivos do
Governo e cadente o potencial de geragdo de emprego e renda pelain-
sergao exportadora. Os rendimentos do capital, embora crescentes na
composi¢ao do valor adicionado, representam uma forma fluida e nao
automatica de investimentos produtivos, de modo que grande parte des-
sa fonte de riqueza tem assumido formas financeiras de valorizagéo, o
que acaba reduzindo o potencial de acumulagao pela via da formacéo de
capital fixo na industria.

1 - O processo de geracao de valor adicionado
com base na produtividade setorial

A discussao sobre os ganhos de produtividade que a industria brasilei-
ra teria obtido nos anos 90 ainda nao se apresenta inteiramente conclusa.
A maioria dos estudos recentes aponta para um certo consenso em torno
da idéia de que tais ganhos foram efetivos, mas ainda pairam davidas sobre
a sua real intensidade, sobre as possibilidades concretas de sua
sustentabilidade no tempo e também sobre os procedimentos
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metodolégicos mais apropriados de célculo.? Considerando-se a controvérsia a
respeito, & preciso tecer alguns comentarios sobre o significado que este traba-
Iho confere ao fendmeno da produtividade no Brasil, a fim de fundamentar a
opgao metodoldgica aqui adotada.

Depois de ter demonstrado uma imensa capacidade de crescimento da
produtividade industrial, da producgéo real e do pessoal diretamente ligado a
producéo durante os anos 70, a economia brasileira atravessou a década de 80 -
com os mesmos indicadores praticamente estagnados.®Ja durante os anos 90,
observa-se uma retomada do crescimento da produtividade, mas de natureza
distinta da que orientou os ganhos na década de 70, isto é, com o crescimento
da produgao industrial descolado do crescimento do pessoal ocupado ligado a
producdo.* Entre a maioria dos analistas, ha a crenga de que (...) as informa-
¢bes ndo devem estar comprometidas a ponto de invalidarmos os indices de
crescimento [da produtividade] alcangados” (Cacciamali, Bezerra, 1997, p.89),
em que pese o viés amostral causado, principalmente, pelos fendmenos da
recesséo, da terceirizagdo, da informalidade e da desnacionalizagdo da produ-
¢céo domeéstica.

Com respeito ao contexio recessivo pelo qual passou a economia brasilei-
ra no inicio da década de 90, embora o esforgo tipico de racionalizag&o da

2 Existem poucos trabalhos a desafiar a crenga no aumento efetivo de produtividade do
trabalho no Brasil dos anos 90. Um deles, utilizando dados néo usuais da Guia de Informacéo
e Apuragdo (GIA) do ICMS como proxy para o valor adicionado (fiscal) de alguns setores
industriais (Material de Transporte, Mecanica eTéxtil) concentrados no Estado de S&o Paulo,
afirma que “(...) a produtividade ndo cresceu como sugerem os indicadores da PIM-PF
combinados com o nimero de horas pagas da PIM-DG. E evidente que o aumento do conteu-
do importado foi um elemento central no constrangimento a elevagio do valor agregado,
representando sempre uma redugdo na relagéo valor adicionado sobre vendas totais”
(Pacheco, Pochmann, 1998, p.38).

Entre 1971 e 1980, a producio industrial real cresceu 135,8%, 0 emprego ligado a produgéo,
86,8%, e a produtividade na industria, 26,2%. A taxa anual média de crescimento da produ-
tividade industrial foi de 5,6% entre 1971 e 1973 e de 1% entre 1974 e 1980. Nos anos 80,
os indicadores de Produto industrial real e de emprego declinaram na primeira metade da
década e estagnaram dai até o final, fazendo com que a taxa anual média de crescimento da
produtividade do trabalho na indUstria fosse de 0,34% entre 1981 e 1985 e de 0,25% entre
1986 ¢ 1989. Para maiores informacgoes, ver Bonelli (1996).
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Entre 1990 e 1995, a produtividade calculada pelo critério de horas pagas cresceu 44,6%
(cerca de 7,4% ao ano). Enquanto o Produto industrial cresceu quase 12% nesse periodo,
0 nimero de horas pagas reduziu-se (-22,5%) entre 1990 e 1995 (Bonelli, 1996). Tomando
outro texto como referéncia, tem-se que as taxas anuais médias de crescimento do Produto
industrial, do emprego, do numero de horas pagas na producéo e da produtividade-hora do
trabalho teriam sido, respectivamente, de 2,3%, -4,8%, -5,3% e 8,1% entre 1990 e 1995
(Cacciamali, Bezerra, 1997, p.85).
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produgéo para reduzir custos possa explicar parte dos ganhos de produtividade-
-hora registrados, € preciso lembrar que a retomada do crescimento econémico
em 1993 ndo brecou a trajetéria de expanséao da produtividade do trabalho, indi-
cando que o fenbmeno em guestio possuia, desde o inicio, um componente
também estrutural de explicacéo (Feij6, Carvalho, 1994, p.39).

A abertura comercial brasileira ao Exterior trouxe como imperativo de mer-
cado a necessidade de as empresas aqui instaladas promoverem a introdugédo e
a difusdo de modernas técnicas e métodos de gestao da produgéo, com o objetivo
claro de sustentar ganhos expressivos de produtividade do trabalho, visando a
uma maior competitividade internacional. Dentre as transformagdes mais impor-
tantes, destacam-se os métodos de economia de tempo e de materiais (redu-
¢ao lead time, fabricagao Just-in-Time, CAD/CAM, aquisicdo de equipamentos
automaticos), os métodos de organizacdo do processo de trabalho
(multifuncionalidade, implementacgao de trabalho em grupo), os de controle e
garantia de qualidade (gest&o da quatidade total, ISO 9000) e os métodos de
planejamento e gestio administrativa (terceirizag&o, reengenharia, planejamento
das necessidades materiais, planejamento estratégico, etc.).®

A terceirizacio e a informalidade nas relagbes de trabalho sdo também
comumente apresentadas como fatores explicativos espurios para os expressi-
vos indices de produtividade dos anos 90, que estariam manifestando uma certa
“ilusao estatistica” frente a realidade da economia brasileira no periodo. Com
relacdo a informalizacdo do emprego urbano, ainda que de fato seja notéria a
passagem de trabalhadores com carteira para a condi¢ao de autbnomos e sem
carteira, cabe observar, primeiro, que esse fendmeno é menos intenso na indas-
tria que nos servicos, com o que as estatisticas de pessoal ocupado na indus-
tria ainda permaneceriam relativamente robustas para os calculos de produtivi-
dade, e, segundo, que esse fendmeno vem acompanhado de queda efetiva de
emprego industrial, o que certamente influi na construcao dos indices de produ-
tividade com base no pessoal ocupado ligado a producdo. No caso da
terceirizacdo, é preciso esclarecer que “(...) apenas a terceirizacao da produgdo

5 O estudo feito por Sabdia e Carvalho (1997), com base em informa¢des de uma pesquisa
primaria realizada pelo BNDES, pelo CNI e pelo Sebrae em 1996, apontou 61 correlagoes
estatisticas significativas e positivas, dentre as 96 realizadas, entre o grau de utilizacéo de
métodos de gestado da produgéo por setor e a taxa de variagao da produtividade industrial,
tal que “(...) os setores industriais que mais avangaram na implementagdo dos métodos
modernos de gestdo da produgéo voltados para o aumento da competitividade tendem a
coincidir com aqueles gue apresentaram os maiores incrementos de produtividade na pri-
meira metade dos anos 90” (lbid., p.41).
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pode afetar o indice do IBGE” (Sabdia, Carvalho, 1997, p.11). Como a maior parte
desse tipo de processo de racionaliza¢do de custos ocorre junto as atividades
n&o diretamente ligadas a produgéo das firmas, como os servigos de limpeza,
seguranca, alimentacéo e transporte, &€ pouco provavel que o indice de produtivi-
dade esteja muito superestimado devido a terceirizagéo.

Agora, um impacto real da abertura comercial, particularmente da politica de
importacdes adotada pelo Brasil, sobre os indicadores de produtividade dos anos
90 deve ter sido a desnacionalizac¢éo da produgcéo doméstica, que, ao substituir
componentes fisicos e valor adicionado nacionais por componentes e valor impor-
tados, certamente causa uma superestimacgao nos indices.® Por conta disso, tem
muita importancia o0 método de calculo adotado para a medicao da produtividade,
o qual, embora possa nao afetar a constatacao de seu crescimento efetivo, pode
influenciar as conclusdes acerca da magnitude desse aumento.

Em geral, os especialistas preferem calcular a produtividade com base na
relagéo producéo fisica/horas pagas na producéo, mesmo reconhecendo que o
ideal fosse possuir dados sobre horas frabalhadas, que nao existem nas séries
oficiais do Brasil, como forma de evitar a contabilizacao de horas pagas, mas
nao trabalhadas efetivamente, como férias, licengas remuneradas, etc. Aconte-
ce que o problema estatistico apontado acima, que retrata uma situagao na qual
esta havendo uma mudang¢a na composi¢ao da produgéo fisica nacional, com
utilizagao de uma parcela nao desprezivel de componentes importados, sem
gue as principais pesquisas brasileiras (PIM-PF, PIM-DG e PIA) tenham atualizado
as estruturas setoriais de ponderagao, torna a relagéo produgéo fisica/horas pa-
gas um indicador vulneravel para o calculo da produtividade realmente obtida pela
economia brasileira na década de 90. Esse motivo auioriza o calcuio da produtivi-
dade com base na relagédo valor adicionado/horas pagas ou valor adicionado/pes-
soal ocupado como os mais adequados para tentar evitar a situagéo de verificar-
-se mais produgéo fisica nacional com menos valor adicionado domesticamente,
superestimando, dessa maneira, os indices de produtividade.

Assim, a utilizagao da relacao valor adicionado/pessoal ocupado (VA/PO)
foi escolhida nesta pesquisa para a medigao da produtividade por complexos da
atividade econdmica, porque, além de ser, em principio, um procedimento de
calculo metodologicamente mais correto, &, na verdade, a Unica forma de esti-

& A fim de evitar esse problema, “(...) o correto seria diminuir o peso dos produtos desse setor
[em processo de desnacionalizagdo] na PIM-PF, pois agora essas mercadorias agregam
menos valor, Como a pesquisa ndo esta atualizada, isso ndo € possivel. Portanto, ocorre
uma superestimagao do valor agregado desses segmentos e, conseqtientemente, da pro-
dutividade” (Sabdia, Carvalho, 1997, p.13)
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mar os ganhos de produtividade da economia com base nas informagdes exis-
tentes nas matrizes de insumo-produto para o periodo 1990-96.

Mas mais importante que a forma de medicéo da produtividade é o fato de
o fendmeno econdmico de geracéo de produtividade se reportar a uma relagao
social de producéo, mediante a qual diversos agentes interagem no processo
produtivo e concorrem para a criagéo de um valor agregado ao valor total, dispu-
tando uma apropriagéo relativa desse valor. Nesse sentido, entendida a produti-
vidade como express&o econdmica de um objetivo social voltado a produg@o e a
reproducéo do valor, medir a produtividade pela razao “valor adicionado/pessoal
ocupado” faz mais sentido que medi-la pela relag&o “producéo fisica/horas pa-
gas”. Relacionar valor adicionado a pessoal ocupado, ao invés de fazé-lo com
base em horas pagas, também faz mais sentido, porque o conjunto de trabalha-
dores que participam do processo de geragao do valor agregado € a informagéo de
fato relevante, para transformar o conceito de produtividade do trabalho de uma
relagao apenas técnica de produgdo em uma relagéo especificamente social e
histérica, cuja variavel horas pagas é apenas uma de suas faces aparentes.’

Isso posto, como forma de estabelecer um referencial de comparagéo dos
complexos industriais frente ao comportamento geral da economia, a Tabela 1
apresenta a evolugéo da produtividade média para os trés grandes setores da
atividade econdmica no periodo 1990-96. Pode-se ver que o crescimento da
produtividade foi fendmeno geral para todos os setores, ainda que o dos servicos
tenha puxado para baixo a média da economia como um todo, que evoluiu a
taxa média de 2,6% ao ano. De outro lado, é justamente na industria que se
concentraram os maiores ganhos de produtividade da economia brasileira, cer-
ca de 35,2% no acumulado do periodo ou uma taxa média de 5,2% ao ano.

Os dois movimentos aparentes mais importantes a explicar o desempenho
da produtividade industrial foram: primeiro, uma queda menos acentuada do
valor adicionado global da indstria, nos anos de recesséo do inicio da década,
em relagéo & queda verificada para o pessoal ocupado; e, segundo, uma reto-
mada do crescimento do valor adicionado industrial em um contexto de persis-
tente queda do emprego nas atividades desse segmento econdmico. Assim, no
caso da industria, houve um crescimento sustentado da produtividade média do
trabalho, a qual pode ter se iniciado com o ajuste recessivo dos primeiros anos
da década de 90, seguindo uma onda de racionaliza¢édo produtiva para reducéo

7 O desemprego causado pelo tipo de retagéo de produgéo vigente em dada sociedade representa
outra face aparente da produtividade do trabalho, na verdade, a contraface do processo produ-
tivo, que tem prescindido persistentemente de uma quantidade crescente de pessoas em idade
ativa para a geragao da mesma (ou maior) quantidade de valor adicionado e producgo fisica.
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de custos, e, se consolidado, com as transformagdes estruturais engendradas
pela abertura comercial, tais como terceirizagcao (desverticalizacéo das unida-
des produtivas), terciarizagao (crescimento acelerado do-Setor Terciario — co-
mércio e servicos) e modificagdo da composigao fisica dos produtos nacionais,
com aumento do contetdo importado.

Tabela 1

Evolug&o da produtividade média do trabalho para os grandes setores da economia no Brasil — 1990-96

AGROPECUARIA INDUSTRIA SERVICOS TOTAL

foyva Taxa d Taxa d T d Taxa d
NAGAC Crez();(i?neito In?;—(;e Cre:::(iarlneito In?é():e Cre:::(iameito In((izige Cre:;?ne?\to In(dzl;:e

(%) (1) (%) (1) (%) (1) (%) (1)
1990 - 100,0 - 100,0 - 100,0 - 100,0
1991 -1,0 99,0 6,1 106,1 -0,8 99,2 0,6 100,6
1992 2,6 101,6 11 107,2 -0,1 99,1 -0,4 100,2
1993 04 102,0 6,3 113,9 23 101,4 38 103,9
1994 7.2 109,3 7.7 122,7 1,6 103,1 45 108,6
1995 5,6 115,5 3,1 126,5 1,1 104,2 2,3 1111
1996 13,7 131,3 6,9 135,2 1,3 105,6 52 116,8

Taxa média

anual 4.8 - 52 - 0,9 - 2,6 -

FONTE: IBGE; elaboragéo propria a partir dos dados das MIPs.
NOTA: A produtividade média do trabalho foi calculada como a relagdo VA/PO.

(1) Taxa de crescimento real; valores calculados com relagéo ao ano anterior. (2) indice de evolugio, com
base 1990 = 100.

No caso dos servigos, a recessao de 1990-92 trouxe taxas negativas de cres-
cimento da produtividade, as quais se recuperaram em 1993 e 1994, ja num contex-
to consolidado de abertura e estabilizagéo inflacionaria. Mas, néo por acaso, nota-
-5e uma grande diferenca entre as taxas desse setor e as dos demais, pois, nos
servicos, cresceu rapidamente o pessoal ocupado, enquanto caia o valor adiciona-
do, numa indicagao da insustentabilidade de taxas crescentes da produtividade
nesse setor da economia.

Como a produtividade expressa a capacidade dos agentes situados em uma
dada rede de relacbes de producao de criar valor e, a partir dai, disputarem sua
reparticao, é preciso estudar como 0s complexos econémicos operaram esse me-
canismo, a fim de buscar as especificidades da dinamica distributiva da industria
brasileira nos anos 90. O Quadro 1 apresenta a forma de agregagéo dos subsetores
industriais da matriz de insumo-produto em complexos da atividade econémica.
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Quadro 1

Agregacdo dos subsetores da matriz insumo-produto (MIP),
em complexos da atividade industrial, no Brasil

COMPLEXOS ECONOMICOS INDUSTRIAIS CLASSIFICAGAO DOS SUBSETORES
INDUSTRIAIS DA MIP

Complexo industrial extrativo e mineral ndo-metalico Extrativa mineral
Petréleo e gas

Mineral ndo-metalico

Complexo metal-mecénico e de material de transporte ~ Siderurgia
Metalurgia dos nao ferrosos

Outros metalurgicos

Méaquinas e tratores

Automoveis, 6nibus e caminhdes
Pecas e outros veiculos

Complexo eletroeletrdnico Material elétrico

. Equipamentos eletrbnicos
Complexo madeireiro : Madeira e mobilidrio
Complexo de papel, papeldo, editorial e grafico Papel e grafica
Complexo quimico, petroquimico farmacéutico, borra-  Industria da borracha
cha e plasticos Elementos quimicos

Refino do petréleo
Quimicos diversos
Farmacéutica e perfumaria
Artigos plasticos

Complexo téxtil, couros e calgados » Industria téxtil
Artigos de vestudrio

Fabricagdo de calgados

Complexo alimentar, bebidas e fumo Industria do café
Beneficiamento de produtos vegetais

Abate de animais

Industria de laticinios
Fabricagao de agucar
Fabricacéo de 6leos vegetais
Outros produtos alimentares

Complexo da construgao civil Construgao civil

FONTE: MATRIZ insumo-produto: 1985, 1990-96 (1985; 1996). Rio de Janeiro : IBGE.
NOTA: A agregacéo dos setores em complexos ¢ uma elaboragéo prépria, a partir do conceito
de base técnica similar, conforme:

PRADO, Eleutério (1981). Elementos indicativos para selecao de atividades em
programas de desenvolvimento regional. Sdo Paulo : USP/FEA. (Tese de dou-
toramento).

POSSAS, Mario (1986). Complexos industriais: uma proposta metodoldgica. Sao
Paulo : USP/IPE. (mimeo). : :
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Dentre os complexos industriais, percebe-se, pela Tabela 2, que todos apre-
sentaram trajetéria ascendente para a produtividade durante os anos pesquisados,
ainda que as taxas de crescimento tenham sido bem diferenciadas.

Os destaques ficaram com os complexos eletroeletrénico; metal-mecani-
co e de material de transporte; e industrial extrativo e mineral nao-metalico, que
tiveram crescimento de produtividade superior a 60% cada um no acumulado
1990-96. Em que pesem os problemas estatisticos ja apontados, notadamente
0 aumento do conteldo importado nos dois primeiros complexos, é preciso
atentar para o fato de que os respectivos setores de atividade (elétrico, eletronico
e automotivo) estao entre os que mais vém sofrendo os processos de introdugao
de novas técnicas e métodos de gestao da producao, voltados & economia de
tempo e de materiais a organizagéo do processo de trabalho, ao controle de
qualidade e ao planejamento administrativo. Além disso, os altos indices de
produtividade podem ser explicados pelo movimento de queda mais que propor-
cional do pessoal ocupado relativamente ao valor adicionado de cada um.

Assim, a caracteristica mais evidente dos ganhos de produtividade indus-
trial no Brasil dos anos 90, em contraste com o fendmeno verificado na década
de 70, é o descompasso entre produgéo e emprego: “(...) temos a partir de 1990
uma produtividade ‘perversa’ que reflete o ajustamento a crise e, de forma cres-
cente, as mudangas estruturais em curso” (Feijd, Carvalho, 1994, p.39). No
contexto de abertura externa e racionalizagao produtiva dos anos 90, o efeito da
produtividade sobre 0 emprego somente poderia ser positivo se viesse acompa-
nhado de um grande incremento da demanda doméstica e/ou das exportagoes
de manufaturados, fruto da maior competitividade alcangada pela economia bra-
sileira em seu conjunto (Amadeo, Villela, 1994, p.61-62).8

8 Nos modelos de causagdo cumulativa entre crescimento da produtividade e do emprego,
geralmente se aponta para a existéncia de efeitos contraditérios sobre 0 emprego agrega-
do. De um lado, um efeito direto negativo sobre o emprego (efeito-substituigdo), decorrente
da introdugdo de progresso técnico no bojo dos processos de reestruturagéo produtiva que
s&o, via de regra, poupadores de mao-de-obra. De outro, um efeito indireto, que apenas
pode ser positivo sobre o emprego (efeito-compensagao) na medida em que a produtividade
fagca crescer a competitividade externa da economia e isso promova o crescimento das
exportagdes, estimulando a ampliagao do emprego agregado. Em exercicios aplicados des-
se tipo de modelo de causagao cumulativa aos paises da OCDE, “(...) a andlise empirica tem
confirmado, de um lado, a importancia dos efeitos negativos sobre o emprego do processo
de inovagao através da acumulagéo de capital fisico, mas, por outro lado, também a existén-
cia de efeitos compensatorios sobre o emprego em termos da dinamica de exportagdes”
(Piacentini, Pini, 1998, p.10).
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Tabela 2

do setor industrial no Brasil — 1990-96

301

Comportamento da produtividade média do trabaiho para os complexos

INDUSTRIAL EXTRATIVO

E MINERAL NAO-

METAL-MECANICO
E DE MATERIAL DE

ELETROELETRONICO

. -METALICO TRANSPORTE
DISCRIMINAGAO Taxa de indice Tax_a de indice Taxa de indice
Crescimento Crescimento Crescimento
%) (1) @ <) (1) @ %) (1) @
1990 B 100,0 - 100,0 - 100,0
1991 7.5 107,5 9,0 109,0 13,5 113,5
1992 1,2 108,7 5,1 114,6 9,3 124,1
1993 4,4 113,5 18,7 136,1 22,9 152,4
1994 9.4 124,2 12,1 152,5 22,3 186,4
1995 8,7 135,0 0,4 153,2 10,4 205,8
1996 18,9 160,5 5,1 160,9 13,6 233,7
Taxa média anual 8,3 - 8,4 - 15,3 -
PAPEL, PAPELAO, QUIMICO, PETROQUIMICO,
MADEIREIRO i FARMACEUTICO,
i EDITORIAL E GRAFICO  goRRACHA E PLASTICOS
DISCRIMINAGAQ Taxa de P Taxa de P Taxa de -
Crescimento In((ié():e Crescimento In((ige Crescimento In?éc)e
(%) (1) (%) (1) (%) (1)
1990 - 100,0 - 100,0 - 100,0
1991 0,0 100,0 8,6 108,6 8,1 108,1
1992 1,8 101,8 0,2 108,9 2,8 111,1
1993 5,5 107,4 19,0 129,6 8,6 120,7
1994 -0,7 106,7 -0,7 128,7 7,3 129,5
1995 -0,1 106,6 -0,2 128,5 2,3 132,5
1996 4,6 111,4 5,5 135,5 7.7 142,7
Taxa média anual 1,8 - 54 - 6,1 -
TEXTIL, COUROS Allélll\zngll\[l);g& CONSTRUGAO CIVIL
E CALCADOS E FUMO
DISCRIMINAGAO Taxa de P Taxa de - Taxa de P~
Crescimento In((jg;e Crescimento In?é(;e Crescimento In((;izlc;e
(%) (1) (%) (1) (%) (1)
1990 - 100,0 - 100,0 - 100,0
1991 -1,8 98,2 0,5 100,5 56 105,6
1992 0,7 98,9 -3,3 97,2 0,4 106,0
1993 2,4 101,3 6,2 103,2 1,8 107,9
1994 0,3 101,6 2,5 105,7 9,6 118,2
1995 -1,4 100,2 7.6 113,7 1,2 119,6
1996 3,1 103,2 10,4 125,6 3,0 123,2
Taxa média anual 0,5 - 4.0 - 3,6 -

FONTE: IBGE; elaborag¢&o propria a partir dos dados das MIPs.

NOTA: A produtividade média do trabalho foi calcutada como a relagio VA/PO.
(1) Taxa de crescimento real: valores calculados com relagéo ao ano anterior. (2) indice de evolugéo, com
base 1990 = 100
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Alias, esse mesmo fendmeno (queda mais acentuada do emprego que do
valor adicionado) também fundamenta a explicacdo para outros quatro comple-
xos industriais (papel, papeléo, editorial e grafico; quimico, petroquimico, farma-
céutico, borracha e plasticos; alimentar, bebidas e fumo; e construgao civil), os
quais demonstraram taxas médias expressivas de crescimento da produtivida-
de da ordem de 5,2% ao ano, considerados em conjunto. As duas excec¢des
foram os complexos madeireiro e téxtil, couros e calgados, que, juntos, tiveram
taxa média de apenas 1,2% ao ano para a produtividade do trabalho, fruto, em
alguma medida, do fato de seu valor adicionado ter caido mais violentamente na
década que o pessoal ocupado na producao.

Em suma, a trajetoria descrita pela produtividade do trabalho no segmento
industrial sugere uma certa acomodagao ou declinio das taxas, porque os seus
principais fatores de sustentacéo parecem tender ao esgotamento. Dentre eles,
pode-se destacar o fato de que a taxa global de investimentos na economia
brasileira permanece num nivel historicamente muito baixo e ainda ndo recupe-
rou o patamar da década de 80, que ja tinha sido uma década de estagnagéo do
crescimento econémico.® Ou seja, grande parte dos ganhos de produtividade
obtidos ac longo da primeira metade dos anos 90 deveu-se a um reordenamento
gerencial que-prescindia de taxas elevadas de novos investimentos, mas isso
tende a ser cada vez menos possivel, na medida em que as novas técnicas de
gestao forem sendo difundidas pelo tecido industrial. Em segundo lugar, os esti-
mulos provenientes dos processos de abertura comercial e das privatizagdes tém
um fdlego curto, restrito ao periodo de tempo durante o qual as transformagoes
vao sendo assimiladas pelo conjunto da economia. Finalmente, cabe destacar, de
um ponto de vista da competitividade sistémica almejada pelo Pais, que a suces-
sé0 de periodos recessivos, alternados com pequenos surtos de crescimento,
mais prejudica do que incrementa a capacidade da estrutura econémica de sus-
tentar ganhos persistentes de produtividade ao longo do tempo.

¢ A taxa média do investimento industrial na década de 80 foi de 3,2% a.a., enquanto, entre
1992 e 1997, foi de apenas 2,7% a.a.: (...) o nivel de investimento anual do triénio 1995-97
seria, em termos absolutos, algo como 82% superior ao que ocorreu na média do biénio
1992-93. Apesar desse significativo aumento, as taxas de investimento encontram-se a um
nivel ainda bem abaixo das que se registraram no auge do ciclo de investimentos dos anos
setenta e apenas nas imediagbes das que ocorreram na ‘década perdida’, os anos 80”
(Bielschowsky, 1998, p.14). Por seu turno, o coeficiente de investimento global (FBKF/
/PIB) da economia brasileira, que tinha sido de 23,5% entre 1971 e 1980, foi de 19,1% entre
1981 e 1983 e de 17,1% entre 1984 e 1989, caindo para 14,7% entre 1990 e 1993, com fraca
tendéncia de recuperacdo a partir dai, passando para 15,3% em 1994, 16,6% no biénio
1995-96 e subindo, entéo, para 18% em 1997. A respeito, ver Bielschowsky (1998, p.2).
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2 - A dinamica de apropriacao do valor
adicionado com base nos mark
ups setoriais

Enquanto o conceito de produtividade do trabalho procura explicar a gera-
¢éo do valor adicionado com base na contribuicdo do pessoal ocupado ao pro-
cesso produtivo, o conceito de mark up relaciona-se mais diretamente aos fato-
res de apropriacao daquele valor, sendo igualmente importante para a compre-
ensao da dinamica distributiva de uma economia.'

O conceito de mark up estaligado a légica de formagao de precos que se
observa em economias capitalistas. Ela recebe influéncias decisivas, por um
lado, da estrutura de mercado dominante e, por outro, dos aspectos que
condicionam as decisdes das empresas em um ambiente marcado por expec-
tativas, riscos e incertezas, tipicos de uma economia monetaria.

Com relagao ao primeiro aspecto, é possivel fundamentar a idéia de que o
padrdo “normal” de crescimento de uma empresa, em regime capitalista de
acumulacgao, a conduz a uma estrutura concentrada ou oligopdlica de mercado,
sendo esta a tendéncia historicamente dominante de comportamento do siste-
ma (Steindl, 1983). Esse aspecto torna-se central no atual estagio de desenvol-
vimento do capitalismo, uma vez que as empresas, organizadas sob a égide de
grandes grupos econdmicos, podem atuar em seus respectivos mercados glo-
bais, planejando o grau de utilizagao de sua capacidade instalada, condigdo
esta fundamental para conceber processos de formacgao de precos ancorados
no principio dos custos totais, a partir dos quais se projetam as margens de
lucro (mark ups) que deverao garantir a rentabilidade esperada dos capitais em
nivel microeconémico.

Quanto ao segundo aspecto, é possivel mostrar que a natureza tipicamen-
te monetaria do regime capitalista impregna as expectativas futuras que embasam
a tomada de decisbes dos agentes (particularmente o calculo empresarial) de
riscos intrinsecos e de um forte componente de incerteza nao redutivel a proba-
bilidades (Keynes, 1988). Assim, os processos de formagao de precos com

9 Na verdade, um tratamento completo dessa questédo deveria incluir, também, a relagédo
“custos variaveis” (consumo intermediario/remuneragdes) como segundo elemento, ao lado
do mark up, a influenciar a parcela das remuneragdes no valor adicionado. Por motivo de
espago, esse aspecto foi deixado de fora do presente texto, mas pode ser visto em sua
plenitude em Cardoso Junior (1999).
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base na adi¢cdo de uma margem sobre os custos diretos unitarios impor-se-iam
como imperativo do ambiente macroecondémico, a despeito mesmo de servir
como estratégia de valorizagao dos capitais individuais.

As principais hipéteses podem ser resumidas como segue.

A primeira hipotese admite que, no curto prazo (“periodo de producéo”), as
empresas operam com algum grau de capacidade excedente planejada, e isso
funciona como estratégia tanto para enfrentar flutuagdes ciclicas da demanda quan-
to para expandir mercados, estimulando o crescimento da firma (Steindl, 1983).

A segunda hipodtese diz que os custos diretos unitarios sdo estaveis na
amplitude relevante da produgéo, de modo que os custos marginais também
serdo estaveis nesse mesmo segmento, fundamentando a idéia de formagéo de
precos contida no principio do custo total (Labini, 1988).

A terceira hip6tese mostra que uma economia de natureza monetaria intro-
duz riscos e incertezas a operagao cotidiana dos agentes, de forma que o am-
biente econdmico se converte em um Jocus de interagao, no qual € impossivel
as empresas agirem segundo alguma fungéo maximizadora de lucros. Em seu
lugar, tendo como perspectiva muito mais plausivel a obtengéo de uma taxa de
lucro minima normal, a principal estratégia € aquela que viabiliza sua existéncia
e seu crescimento no longo prazo (Keynes, 1988; Eichner, 1985).

Por fim, ha uma outra hipétese de que as empresas s&o, ao mesmo tem-
po, formadoras e tomadoras de precos, dependendo da capacidade de resposta
da estrutura de oferta frente a flutuagdes inesperadas da demanda. A situagéao
em que a empresa é “formadora de precos” € a dominante, sendo que a efetividade
desse comportamento varia justamente com a dimenséao de capacidade ociosa
existente em cada mercado particular, que, obviamente, sofre influéncias do tipo
de produto negociado e do nimero de empresas concorrentes. Ou seja, uma
empresa somente passa da condi¢éo de formadora de precos para a de tomadora
no momento em que se esgota sua reserva de capacidade produtiva, e ela ndo
€ mais capaz de atender, com aumento de producéo, a pressdes adicionais que
emanam do lado da demanda (Kalecki, 1976, p.66).

Em suma, é possivel concluir que o processo de formagéo de pregos por
meio de mark ups é um fendbmeno légico e historicamente consolidado, junto a
pratica das empresas privadas, por conta de duas for¢gas que se reforcam mutua-
mente. De um lado, a influéncia decisiva proveniente da estrutura de mercado ou,
mais precisamente, do grau de utilizagéo da capacidade excedente; por outro, a
influéncia sobre as decisdes privadas, que provém da natureza monetaria do
regime capitalista. Vale dizer, formar pregos com base em mark ups é um impe-
rativo necessario as empresas nao so por causa das condi¢des impostas pelas
respectivas estruturas de mercado e suas légicas proprias de concorréncia,
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mas também por causa das condigdes de risco e incerteza que dominam uma
economia monetaria."

Assim, seguindo as mesmas nota¢des de Kalecki (1976), e possivel che-
gar-se a representagéo do mark up por meio de sua formulagéo de prego. ? Se
p = ml + Mp*, entdo, dividindo-se todos os termos por L e supondo-sep =p%
tem-se p=(m/1-1m) .}, onde (m/1-1)=ksera a medida para o mark upda
empresa. ' s

O prec¢o de uma empresa qualquer, entdo, deve ser um multiplo k dos seus
préprios custos diretos unitarios, de tal sorte que, segundo Kalecki, quanto
maior o grau de monopdlio de uma empresa no mercado em que atua, maior
devera ser o seu mark up e, portanto, maior sera a distancia entre precos e
custos ( p/W). O grau de monopdlio deve ser entendido como a manifestacao da
“(...) capacidade que tem a empresa de administrar precos a partir de uma dada
estrutura de custo de produgéo, como também de planejar o remanejamento da
utilizagéo da capacidade produtiva ante modificaces da demanda por seus
produtos” (Ferreira, 1996, p.39). Como expressao do mark up, o grau de mono-
pdélio converte-se em um :

“(...) conceito muito Gtil para expressar os efeitos complexos da
estrutura e dindmica competitiva em seu impacto sobre precos e
distribuicdo, na medida em que ndo se limita a concorréncia entre
empresas no mesmo mercado, mas engloba o processo de apropriacdo
de renda associado as relacées capitalistas intersetoriais e as relagbes
de classe; &, por assim dizer, uma varidvel-sintese das implicagbes
da estrutura competitiva sobre o processo de apropria¢ao da renda
em cada industria” (Possas, 1987, p.98).

Nesse sentido, estabelece-se a correta relagéo entre grau de monopdlio e
mark up : “(...) o mark up reflete o grau de monopdlio e pode ser visto como a
relacéo entre o valor da produgéo e o valor dos custos diretos de um dado ramo
industrial” (Ferreira, 1996: 57). No caso desta pesquisa, criou-se a seguinte

1 E dbvio que, tendo os pregos um carater foriemente expectacional, eles receberéo influéncias das
condicbes de mercado, principalmente se a estrutura de oferta for pouco eféstica ante as flutuagdes
da demanda no curto prazo efou ndo houver reservas planejadas de capacidade excedente.

2 Onde p ¢ igual ao prego da empresa em questdo; Ll sdo custos diretos unitarios; p* € o pre¢o
médio das concorrentes, ponderado pelas respectivas participagdes no mercado; m e T|
sdo parametros que caracterizam a politica de fixagdo de pregos da empresa, sendo
m > 1 (indicando que o preco sempre sera maior que o custo direto unitario) e T} < 1
-(indicando -que- o prego-néo podera estar muito-distante dos-pregos das-concorrentes).
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relagdo como proxy para o célculo dos mark ups : k = VP / (Rn + Cl), onde VP
é o valor da produgéo, obtido por setor de atividade; Rn é o conjunto de remunera-
¢Oes (salarios mais contribuigdes sociais), também por setor; e Cl é o consumo
intermediario setorial como medida dos custos diretos de cada setor.

Assim, passando especificamente ao caso brasileiro, é preciso qualificar a
dinamica dos mark ups domésticos no contexto de alta inflagéo vivido pelo Pais
desde 1980, diferenciando-a tanto do ambiente relativamente estavel que come-
¢ou a vigorar na segunda metade de 1994 quanto do regime de abertura comer-
cial a partir de 1990. Conforme havia mostrado Frenkel (1979), a natureza alta-
mente instavel do quadro macroeconémico latino-americano tendia a alterar a
l6gica da formag&o de precos dos agentes privados, no sentido de flexibilizarem
seus mark ups para cima, na tentativa de defender a rentabilidade dos capitais
investidos.

No quadro vivido pela economia brasileira na década de 80, de economia
fechada ao Exterior e vigéncia de taxas elevadas de inflagéo,

“(...) as firmas possuem um viés altista na determinagéo dos mark
ups desejados. A pressao altista exercida sobre o nivel dos mark ups
desejados pode ser explicada pela existéncia de uma assimetria na
percepgao privada do dnus implicito associado ao risco da empresa
em cometer uma avaliag&o equivocada — para cima [risco de renda]
ou para baixo [risco de capital] — sobre a evolugdo futura dos precos
das mercadorias requeridas para promover a reposicdo do nivel
desejado de estoques” (Pereira, Carvalho, 1998, p.20).

Em outras palavras, dada a grande volatilidade das principais variaveis
macroecondmicas durante os anos 80, as empresas eram compelidas a, cons-
tantemente, remarcar para cima suas previsdes quanto a evolugao futura dos
seus proprios pregos, sob pena de incorrerem ou no “risco de capital” ou no
“risco de renda” (Frenkel, 1979)."® Aos olhos das empresas privadas, os prejui-
zos associados ao “risco de capital” tendiam a superar, no contexto dos anos
80, o “risco de renda” decorrente das decisdes de pregos que tinham que ser
tomadas em curtos periodos de tempo, enquanto prevaleciam a instabilidade do

'® No primeiro caso, a empresa arcaria com uma perda patrimonial real decorrente de uma
politica de remarcag&o de pregos que teria subestimado a evolugéo futura dos precos de
seus insumos e demais componentes de consumo intermediario. No segundo caso, a em-
presa obteria um nivel de lucros correntes inferior ao esperado, devido a uma politica de
remarcagéo exagerada de seus proprios pregos vis-3-vis a evolugdo dos precos dos
concorrentes, podendo dar origem, inclusive, a uma perda temporaria de sua market share.
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cenario macroecondmico e o desconhecimento do futuro, favorecendo a opgéo
por um comportamento defensivo e altista dos mark ups desejados.

Por sua vez, nos anos 90, o cenario macroecondmico altera-se profundamen-
te, dando origem a um padrao diverso de formagao de precos, em que a abertura
comercial impde um limite superior & remarcagao para cima dos mark ups :

“(...) o viés altista— defensivo e decorrente do ambiente de elevada
instabilidade macroecondmica e aceleracao inflacionaria -— contrapde-
-se a pressao competitiva exercida pelo acirramento da concorréncia
externa, em um quadro de diminuicdo significativa da protecdo da
industria nacional” (Pereira, Carvalho, 1998, p.22).

Isto porque modificam-se os parametros a partir dos quais as empresas deci-
dem seus mark ups, premidos pela concorréncia externa, quando “(...) a deter-
minacao dos mark ups desejados ex anfe dependem da evolugao dos pregos
internacionais, da evolugéo esperada da taxa de caAmbio nominal e do nivel de
protecao da industria” (Pereira, Carvalho, 1998, p.23). Alogica de formagéo de
precos por meio dos mark ups continua, ndo obstante, valida para o conjunto
dos agentes privados em operacgédo no Pais, a despeito da suposta
contestabilidade de seus mercados antes cativos.

Quando ao ambiente de maior competi¢ao promovida pela abertura comercial
se soma a fase de estabilidade monetaria a partir de 1994, o impulso altista dos
mark ups proveniente do regime de alta inflagao sofre nova presséo a baixa, pois

“(...) a estabilizacdo reintroduz a dimensao estratégica ao célculo de
formacgao de precos das firmas lideres. Esse célculo passa a envolver
consideracdes acopladas as perspectivas de crescimento de longo
prazo das empresas e sua avaliacio sobre o nivel de barreiras a entrada”
(Pereira, Carvalho, 1998, p.22).

Assim, ao contrario da tendéncia francamente altista comprovada para os rmark
ups domésticos ao longo dos anos 80, como reflexo da estratégia de ajuste
patrimonial das empresas privadas no Brasil, observa-se, durante a década de
90, um comportamento diferenciado tanto entre os grandes segmentos da atividade
econdmica como também entre os complexos industriais, que, de resto, reflete
areacdo de cada um aos fenémenos da abertura comercial e da estabiliza¢éo
inflacionaria em periodo recente.

Considerando o calculo do mark up para a economia brasileira como um
todo, € notdrio o comportamento contraciclico descrito entre 1990 e 1996, visto
na Tabela 3. Durante a recesséo do inicio da década, ele subiu a taxas decres-
centes até 1993, recuou com a retomada do crescimento entre 1994 e 1995 e
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voltou a esbogar outra expansio no blenlo 1995- 96 quando a economla nova-
mente retrocedeu.

Dentre os principais setores da atividade econémica, o comportamento dos
mark ups apresenta uma trajetéria-bem kaleckiana entre 1990 e 1996. No caso da
industria, eles sobem a taxas crescentes durante a recess&o do inicio da'década
e arrefecem o ritmo com a volta do crescimento positivo do produto. No caso dos
serwgos os mark ups também sobem durante a recesséo, ainda que a taxas
decrescentes caindo com a volta do crescimento econdmico. Ja para o segmen-
to agropecuario, a tendéncia geral nesses anos parece ser mais pro-ciclica.

Tabela3 == ‘ .
B Evolug&o 'dos mark Ups para os grandes setores da economia no Brasil — 1990-96
. {AGROPECUARIA INDUSTRIA SERVICOS ' TOTAL
DISCRIMI- . =7 % : i :
NACAO .Taxade - Taxa de i Taxa de i Taxa de fo
9 "‘Crescimento In?QK;e Crescimento In?zl():e Crescimento In?ge Crescimento In(cg;:e
(%) (1) (%) (1) . (%) (1) - e (1)
1990 © - --5,5 100,0 0,6 100,0 -4,9 100,0 1,3 100,0
1991 1,7 101,7 1,2 ©101,2 6,3 106,3 36 103,6
S1992 - 45 7 97,1 2,5 103,7 4,1 110,6 3,0 106,7
1993 -1,6 95,7 . 39" 107,7 09 - 1117 2,5 109,4
1994 - 17,3 112,3 *. 0,8 108,5 - 9,7 100,8 -3,3 1058
1995 27 1153 0,9 109,5 -1,7 99,1 0,2 105,6
1996 ) 4,9 109,60 1,1 10,7 0.7 998 0,5 106,1
Taxa média" : -
anual 1,8 - 7. - 0,1 - 1,0 -

FONTE: IBGE; elaboragéo propria a partir dos dados das MIPs
NOTA: O mark up setorial médio foi calculado peia expressdo: k = VP / (Cl + W), onde VP é o valor da
produgéo industrial; Cl, o consumo intermedidrio; e W, o conjunto de remuneragées.

(1) Taxa de crescimento real; valores calculados com relagdo-ac ano anterior. ( (2) indice de evolugéo, com
base 1990 =100

' Dada a composicao do mark up, é correto dizer que, em Kalecki, ele seria contraciclico, com
- tendéncia a subir nas fases de declinio da atividade econémica e a baixar nas fases de
crescimento. Para chegar a essa concluséo, & necessario supor que, em momentos de
expansdo, ao esgotar-se gradativamente o estoque de capacidade ociosa do. sistema, os
custos variaveis totais (Cl + Rn) passam a exercer presséo altista sobre as empresas, as
" quais, impelidas a ndo elevarem excessivamente as margens de lucro para evitar a entrada
de possiveis concorrentes, preferem espremer as rentabilidades relativas por meio de um
declinio dos mark ups. O inverso deve ocorrer nos periodos de retracdo da atividade
econbmica: supondo que o alargamento das reservas de capagidade ociosa tenha como
contrapartida um declinio dos custos totais, as empresas poderiam exercer seu poder de
mercado para manter ou aumentar os mark ups de sorte a garantir maiores taxas de lucro.
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As especificidades de comportamento dos mark ups para os complexos
industriais sdo das mais importantes de se verificar, dada a reac¢éo adotada
frente a abertura comercial e a estabilizacdo em termos das estratégias priva-
das de formacé&o de precos. Em primeiro plano, estao os complexos industrial
extrativo e mineral ndo-metalico; papel, papeldo, editorial e grafico; téxtil, cou-
ros e calgados, que tiveram suas margens de lucro comprimidas ao longo de
praticamente todo o periodo, muito provavelmente pelo acirramento da concor-
réncia externa. Em segundo plano estdo os complexos metal-mecénico e de
material de transporte; madeireiro; quimico, petroquimico, farmacéutico, borra=
cha e plasticos; alimentar, bebidas e fumo, que, depois do crescimento inicial
dos mark ups, sofreram taxas decrescentes e as vezes negativas a partir da
estabilizacdo em 1994,

Finalmente, os complexos eletroeletronico e construcéo civil apresenta-
ram indices de crescimento sustentado dos mark ups, independentes do esta-
gio do ciclo econdmico, com destaque para a construgéo civii, que, aparente-
mente, expandiu 36% o nivel praticado em 1990. Isso pode ser justificado pelo
fato de esse complexo ser altamente oligopolizado no Brasil e nao sofrer pres-
s8o de concorrentes estrangeiros.

3 - A dinamica distributiva (funcional-setorial)
na industria brasileira

Com vistas a sintetizar o comportamento conjunto dos rendimentos do
capital e do trabalho na economia brasileira ao longo do periodo 1990-96, a
Tabela 5 apresenta indices de crescimento através dos quais € possivel perce-
ber, em termos gerais, um movimento de maior apropriacdo de rendimentos do
capital sobre as remuneragdes para o conjunto da economia. Na fase descen-
dente do ciclo econdmico, cresce a participacao dos lucros sobre as remunera-
¢cOes, fendbmeno este que se reverte na fase ascendente, mas é ainda positivo
em 1996.

Do ponto de vista dos grandes segmentos da atividade econdmica, entre-
tanto, constata-se um comportamento ndo aderente ao ciclo para a agropecuaria,
e uma tendéncia praticamente continua de apropriacéo de lucros sobre remune-
ragbes para a industria, sendo que essa apropriagéo, no caso dos servi¢os, ndo
ocorreu de forma continua ao longo do ciclo, pronunciando-se tdo-somente a
partir de 1994. ‘
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Tabela 4
Evolugio dos mark ups para os complexos industriais no Brasil — 1990-96

INDUSTRIAL EXTRATIVO METAL-MECANICO

E MINERAL NAO- E DE MATERIAL DE ELETROELETRONICO
5 -METALICO TRANSPORTE
D‘ISCRIMINAQAO Taxa de P Taxa de P Taxa de :

Crescimento Indice Crescimento Indice Crescimento Indice

) (1) @ e m @ %) (1) @
1990 -10,6 100,0 -0,2 100,0 -3,4 100,0
1991 52 105,2 2,1 102,1 1,4 101,4
1992 -1,9 103,2 2,8 104,9 2,3 103,7
1993 -4.1 98,9 4.4 109,5 -0,5 103,2
1994 2,7 101,6 0,7 110,2 1,4 104,6
1995 2,1 99,5 -0,5 109,7 1,4 106,0
1996 2,6 102,0 0,2 109,9 1,0 107,0
Taxa média anual 0,4 - 1,6 - 1,1 -

PAPEL, PAPELAO, QUIMICO, PETROQUIMICO,

MADEIREIRO A FARMACEUTICO,
. EDITORIAL E GRAFICO BORRACHA E PLASTICOS

DISCRIMINAGAO Taxa de - Taxa de (4 Taxa de -

Crescimento ln?zu):e Crescimento Im(:l2|c):e Crescimento lnzjz“;e
(%) (1) (%) (1) (%) (1)
1990 -7,0 100,0 -14,8 100,0 7.4 100,0
1991 6,8 106,8 8,5 108,5 -1,7 98,3
1992 -3,3 103,2 -6,8 101,1 6,9 105,1
1993 4,0 107,3 -5,2 95,9 14,4 120,2
1994 2,0 109,5 2,6 98,4 -5,4 113,6
1995 -1,3 108,1 6,7 " 105,0 -3,3 109,9
1996 -1,1 106,9 2,7 102,1 -1,6 108,1
Taxa média anual 1,2 - 0,5 - 15 -
| TROLoRes Ao constugioom
PISCRIMINAGRO Taxa de 0 Taxa de : Taxa de 0
Crescimento Indice Crescimento Indice Crescimento Indice
(%) (1) @ T @ %) (1) @

1990 -5,5 100,0 -1,0 100,0 10,2 100,0
1991 2,5 97,5 2,3 102,3 3,4 103,4
1992 2,2 99,7 1,9 104,2 4,9 108,5
1993 0,3 100,0 1,0 105,2 4.8 113,7
1994 -1,6 98,4 -0,7 104,5 9,4 124.4
1995 0,7 99,1 -0,5 104,0 7,9 134,2
1996 2,0 101,1 3,1 107,2 1,5 136,2
Taxa média anual 0,2 - 1,2 - 5,3 -

FONTE: IBGE; elaboragdo propria a partir dos dados das MIPs,

NOTA: O mark up setorial médio foi calculado pela expressio: k = VP / (Cl + W), onde VP & o valor da
produgéo industrial; Cl, o consumo intermediario; e W, o conjunto de remuneragdes.

(1) Taxa de crescimento real; valores calculados com relagdo ao ano anterior. (2) indice de evolugio, com
base 1990 = 100
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Tabela 5

Rendimentos do capital/remuneracées para os grandes setores da economia no Brasil — 1990-96

AGROPECUARIA INDUSTRIA SERVICOS TOTAL
DISCBIMI-
T et o (TU0R g THAE e, TR ey
@ @ ey @ @ @ @
1990 15,5 100,0 -3,8 100,0 -36,5 100,0 -28,1 100,0
1991 2.8 102,8 6,8 106,8 24,0 1240 14,7 14,7
1992 -7,0 95,6 18,5 126,6 17,4 145,6 13,6 130,3
1993 -11,8 84,3 4,7 132,6 5,0 152,9 3,0 134,3
1994 59,9 134,9 6,5 141,2 -31,0 105,5 -9,3 121,7
1995 4.8 141,3 -1,4 139,3 -8,1 96,9 -5,4 115,2
1996 -11,2 125,4 1,0 140,7 0,7 97,6 -2,8 112,0
Taxa média 6,2 N 6,0 . 1,3 - 23 _
anual

FONTE: IBGE; elaboragfio prépria a partir dos dados das MIPs

(1) Taxa de crescimento real; valores calculados com relagdo ao ano anterior. (2) indice de evolugao, com
base 1990 = 100.

Quando a andlise é feita para os complexos da indstria (Tabela 6), obser-
va-se que os complexos considerados “altamente concentrados”, os quais ten-
dem a consolidar uma participacdo média de menos de 30% das remuneracées
no valor adicionado, sdo justamente os que possuem uma maior apropriacdo de
rendimentos do capital frente aos do trabalho durante os anos estudados da
década de 90.%° :

'> Sobre a classificagdo dos complexos industriais em niveis considerados alto, médio ou
baixamente concentrados do ponto de vista do peso das remuneragdes na composicéo do
valor-adicionado; ver Cardoso-Junior (1999).
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Dos cinco complexos industriais classificados como altamente ‘con-
centrados, a saber, industrial extrativo mineral ndo-metalico; eletro-eletronico;
quimico, petroquimico; alimentar, bebidas e fumo; e construgao civil, apenas
o primeiro ndo possui taxas elevadas de apropriagédo dos lucros sobre remu-
neragdes, ainda que positivas em seu conjunto.

Os outros quatro complexos altamente concentrados foram os que con-
jugaram altos niveis de produtividade do trabalho, refletindo um elevado po-
tencial de geracao de valor, e altos indices de mark up ao longo dos anos
pesquisados, indicando, por sua vez, um alto potencial de apropriagéo da
renda gerada, sinal ex post do éxito obtido com as politicas de formagéo de
precos adotadas pelas empresas desses setores. Em tais complexos, qua-
se todos os setores produtivos podem ser considerados oligopolizados do
ponto de vista da estrutura de mercado dominante, como é o caso dos seg-
mentos eletro-eletrénico; quimico, petroquimico, farmacéutico, borracha e
plasticos; e alimentar, bebidas e fumo. Para a maioria deles, além disso,
explica-se o éxito em termos do movimento de apropria¢éo de rendimentos
do capital sobre rendimentos do trabalho, por estarem a frente dos proces-
sos de reconverséo produtiva engendrados pelo novo paradigma tecnolégico,
como atestam os elevados ganhos de produtividade ja estudados.

Os quatro complexos industriais restantes podem ser classificados como
“medianamente concentrados”, pois tendem a apurar entre 30% e 50% de
participacédo das remuneragdes no valor adicionado. Destes, dois tiveram
taxas anuais médias de crescimento da relacdo EOB/Rn bastante proximas
as taxas pertencentes aos complexos altamente concentrados, a saber, metal-
-mecanico e de material de transporte e madeireiro. Dos outros dois comple-
x0s medianamente concentrados, téxtil, couros e calgados foi o que de-
monstrou o menor potencial de apropriacéo de lucros sobre remuneragoes,
com taxa anual média nula para a evolugao da relagdo EOB/Rn. Ja o com-
plexo papel, papeldo, editorial e grafico foi o que mais se aproximou de um
perfil “baixamente concentrado” ou, dito de outra forma, mais igualitario na
reparticéo do valor adicionado entre lucros e remuneragées, pois a participa-
céo destas no valor adicionado tendeu a se concentrar perto dos 50%. Em
todos esses casos, tanto os niveis de produtividade média quanto os mark
ups médios foram, em geral, menores que os valores observados para os
complexos altamente concentrados, ratificando a crenga na existéncia de
setores mais tradicionais do ponto de vista da dindmica de atualizagao
tecnolégica, ao mesmo tempo em que menos oligopolizados que os anterior-
mente analisados.
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Tabela 6

Rendimentos do capital/remuneragtes para os setores industriais no Brasil — 1990-96

313

INDUSTRIAL EXTRATIVO

METAL-MECANICO

E MINERAL NAO- E DE MATERIAL DE ELETROELETRONICO
DISCR”V“NACAO —MEFAL|CO TRANSPORTE
c Taxa de indice Taxa de indice Taxa de indice
rescimento @ Crescimento @ Crescimento @
(%) (1) (%) (1) (%) (1)
1990 -23,0 100,0 19,0 100,0 -4,2 100,0
1991 12,8 112,8 13,5 113,85 6,7 106,7
1992 2,1 1152 27,1 1442 22,0 130,2
1993 -11,1 102,3 -6,9 134,3 0,7 1311
1994 7,6 110,2 1,8 136,7 4,8 137,4
1995 -10,4 98,7 -6,8 127,4 7,6 147,9
1996 5,1 103,7 2,5 124,3 -0,2 1475
Taxa média anual 1,0 - 4.4 - 6,9 -
- QUIMICO, PETROQUIMICO,
PAPEL, PAPELAO .
MADEIREIRO , ‘FARMACEUTICO,
. EDITORIAL E GRAFICO .
DISCRIMINACAO BORRACHA E PLASTICOS
c Taxa de indice Taxa de indice Taxa de indice
rescimento @ Crescimento @) Crescimento @
(%) (1) (%) (1) (%) (1)
1990 -37,8 100,0 -61,8 100,0 20,8 100,0
1991 35,5 135,5 76,0 176,0 -9,9 90,1
1992 -3,7 130,5 -20,2 140,5 40,5 126,6
1993 11,8 145,9 -45,9 76,0 41,7 179,3
1994 8,2 157,9 25,4 95,3 -9,8 161,7
1995 -19,1 127,7 36,7 130,3 -17,9 132,7
1996 -11,9 112,5 -25,2 97,4 -4,9 126,2
Taxa média anual 3,5 - 7.8 - 6,6 -

(continua)
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Tabela 6

Rendimentos do capital/remuneragtes para os setores industriais no Brasil — 1990-96

- ALIMENTAR,
TEXTIL, COUROS o
BEBIDAS CONSTRUGCAO CIVIL
) E CALGADOS
DISCRIMINAGAO - E FUMO
Taxa de indice Taxa de Indice Taxa de indice
Crescimento (2) Crescimento (2) Crescimento (2)

(%) (1) (%) (1) (%) (1)
1990 -32,6 100,0 -20,4 100,0 41,6 100,0
1991 -14,8 85,2 15,5 115,5 10,8 110,8
1992 38,8 118,2 15,4 133,3 19,4 132,3
1993 -19,0 95,8 6,1 141,5 19,0 157,4
1994 -6,9 89,2 0,3 1419 38,9 218,6
1995 -7,6 82,4 -10,1 127,6 18,6 259,2
1996 10,6 91,2 20,5 153,8 -11,6 229,3

Taxa média anual 0,2 - 8,0 - 15,8

FONTE: IBGE; elaboracéo prdpria a partir dos dados das MIPs.

(1) Taxa de crescimento real; valores calculados com relagdo ac anc anterior. (2) indice de evolugdo, com
base 1990 = 100.

4 - Consideracoes finais

Este texto tratou somente de uma parte dos elementos explicativos da
distribuicdo funcional, todos fundamentalmente de natureza econdmica,
estruturantes do padréo de reparticdo da renda entre rendimentos do trabalho e
do capital. Nada foi dito acerca da constituicdo historica de cada setor de
atividade, do papel dos sindicatos, das instituicbes e das politicas publicas
(econbmicas e sociais), dentre outros, fatores estes que influenciam decisiva-
mente a conformacao final do perfil distributivo do Pais.'® Todos esses aspectos

6 Poder-se-ia argumentar que, na medida em que o estudo foi feito tomando por base o
resultado ex post da dindmica distributiva, de alguma maneira a influéncia desses fatores
adicionais foi implicitamente considerada na andlise.



Ensaios FEE, Porto Alegre, v.21, n.2, p.292-318, 2000 315

agem nas mediac¢des entre os determinantes de fundo econémico e o resultado
final do imenso mosaico no qual se constitui a distribuicdo da renda. Nao é por
outra razao que este trabalho representa apenas parte de um projeto mais am-
plo, que se encontra em plena efervescéncia e continuo desenvolvimento.

A trajetoria escolhida procurou mostrar gue o conceito de produtividade do
trabalho, calculada como a relacéo entre o valor adicionado e o pessoal ocupa-
do em cada setor de atividade, poderia expressar uma relacéo social especifica,
pela qual os agentes econdmicos estariam envolvidos na tarefa de criacéo de
determinado valor (excedente) de riqueza coletivo. Nessa perspectiva, conce-
beu-se a produtividade média como condicionante, em primeira ordem, da capa-
cidade de geracéo de valor adicionado por trabalhador ocupado, em cada com-
plexo da economia.

Adicionalmente, procurou-se fundamentar uma teoria de formacao de pre-
¢os, ancorada na idéia de mark up, como principio axial em torno do qual se
poderiam sustentar explicagdes tedricas para o padrao de reparticao funcional
da renda gerada na economia. Definiu-se 0 mark up médio de cada complexo
como o condicionante principal da capacidade de apropria¢éo daquele valor adi-
cionado ao longo do processo produtivo. O conceito de mark up foi entendido,
basicamente, como resultado do processo dindmico de reparticdo da renda ge-
rada na economia entre rendimentos do capital (EOB) e rendimentos do traba-
lho. Nesse processo, os rendimentos do capital derivam, exogenamente, das
estratégias privadas de formacgao de pregos, enquanto os rendimentos do traba-
lho s&o vistos como um resultado derivado da luta distributiva que se inclina em
favor do capital.

Sem a pretensao de cumprir todas as exigéncias necessdrias de mediacéo
entre o arcabougo tedrico aqui constituido e o perfil distributivo da renda no Brasil,
seguiu-se, a guisa de ilustragdo, um conjunto de informacdes empiricas extraidas
da recente divulgacéo dos dados referentes as novas contas nacionais do IBGE.
Os resultados evidenciaram uma situa¢do na qual, para a maioria dos complexos
industriais estudados, existe uma forte relagdo entre os niveis alcancados de
produtividade do trabalho e as respectivas taxas de mark ups, de tal sorte que o
resultado obtido da combinacéo de uma elevada capacidade de geragéo e apropri-
acao de valor adicionado tende a produzir uma dinamica distributiva funcional-
-setorial mais inclinada aos rendimentos do capital que aos do trabalho.

Isto posto, um importante aspecto derivado que valeria investigar diz res-
peito ao impacto dessa dinamica distributiva sobre o crescimento do emprego e
da renda agregada. Suspeita-se que, num contexto tal qual o vivido pela econo-
mia brasileira nos anos 90, de taxas reduzidas de crescimento do Produto, em
gue o valor agregado nao consegue crescer nem pelo lado dos gastos produti-
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vos do Governo e nem pelo lado de uma insergao exportadora vigorosa, restariam
-como principais elementos impulsionadores da demanda agregada a massa de
remuneragdes e os investimentos privados. Mas a simples existéncia de um
montante significativo de lucros néo garante a realizagéo de seu potencial pro-
dutivo, ainda mais no contexto de “financeirizagdo” da riqueza, onde estéo inseridas
as decisOes de valorizagao do capital hoje em dia. A viafinanceira davalorizagéo
esteriliza boa parte do potencial produtivo daquela enorme:massa de lucros, de
forma que a economia nao cresce, € empregos nao sao gerados pelo sistema.
A distribuicao funcional inclina-se perversamente em favor dos lucros.

De maneira bem simples, é possivel ver que, se:VA=Ip+Ig+ Cw+ (X —
M) + (T — G), onde VA é valor adicionado; Ip, investimento privado; g, investimen-
to produtivo do Governo; Cw, consumo dos trabalhadores; X, exportagao; M,
importacao; T, arrecadagao tributaria do Governo; G, sdo gastos néo produtivos
do Governo.

Como Ig— 0; (X-M) — 0;(T-G) — 0, entdo VA =Ip + Cw. E como
(lp/VA) > (Cw / VA), pois Ipm = EOB(H)+ Ip,,, onde EOB(M) é o montante de
lucros do periodo anterior, Ip,, € o componente auténomo do investimento privado.

Tem-se que Ipm depende mais do componente autbnomo a cada momento
do que do montante de lucros acumulado do periodo anterior, uma vez que,
mesmo admitindo a hipétese classica de que S — | (a poupanca antecede e
converte-se em investimentos), nada garante que isso, de fato, ocorra, dada a
proliferagéo de formas alternativas de valorizagao financeira, cujo bindémio “ren-
tabilidade-liquidez” tende a superar, no atual contexto macroeconémico do Pais,
o bindmio “rentabilidade-seguranc¢a” dos investimentos produtivos diretos.

E claro que esse aspecto ndo esgota o conjunto de restricdes ao cresci-
mento doméstico vigentes durante praticamente toda a década de 90 no Brasil,
mas pode contribuir como parte de uma explicacao estrutural acerca das cau-
sas da trajetoria recessiva recentemente observada. Nesse sentido, ganhaim-
portancia o conjunto de estudos que buscam estabelecer as conexdes dinami-
cas entre distribuicdo de renda e crescimento econdmico sustentado.
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Abstract

This paper investigates the production and distribution dynamics of
the Brazilian industry in the 90’s (1990/96). On the one hand, we examine
the production aspect, i. e., the value-added to the industry in light of the
evolution of the sectoral labour productivity. On the other hand, the study
of the distributive process is based on the evolution of sectoral mark-ups.
The results show that the distribution dynamics has favored the capital
gains to the detriment of the labour income. This could partly explain the
low growth rates of the Brazilian economy during the period, if we consider
the fact that capital gains do not necessarily change into net additions to
the stock of real capital. .




